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MEDIENINFORMATION

GARANTA: Warum sich die Versicherungsvermittlung im
Autohaus auf alle Falle lohnt!

Eine Market-Studie im Auftrag der GARANTA zeigt, dass sich neun von zehn Kunden eine
Beratung Uber Kfz-Versicherungen im Autohaus wiinschen. Die Vermittlung von
Versicherungen bringt auch dem Kfz-Betrieb zahlreiche Vorteile und erschlief3t wichtige
Einnahmequellen. GARANTA Geschéaftsfihrer Hans Guinther Léckinger: ,Das sind zum
einen die Provisionen, die flr zusatzliche Deckungsbeitrage sorgen - das Versicherungs-
geschaft kann Ergebnisbeitrage zwischen 8 und 14 Prozent der erwirtschafteten Gewinne
leisten. Dazu kommt der Erstkontakt im Schadenfall. Rund 1,25 Millionen Kfz-Schadenfalle
pro Jahr unterstreichen die Bedeutung der Versicherung fiir spatere Reparaturleistungen.”

Betrieben, die ihren Kunden die richtigen Kfz-Versicherungen anbieten wollen, stehen bei
der GARANTA grundsatzlich zwei Moglichkeiten zur Verfugung. Entweder sie vermitteln
selber in Form eines ,Versicherungsagenten® (hierfur bedarf es einer Eintragung im GISA)
oder mit Unterstitzung durch das GARANTA Sales Team. Dabei spricht der Verkaufer den
Kunden im Zuge des Autokaufs auch auf eine Kfz-Versicherungslosung der GARANTA an
und kontaktiert das Sales Team per Telefon. Dann Ubergibt er den Telefonhdrer an seinen
Kunden. Seine Arbeit ist somit erledigt, denn alles Weitere erledigt das GARANTA Sales
Team fur ihn. Mit jeder abgeschlossenen GARANTA Kfz-Versicherung erhalt das Autohaus
eine Tippgeberprovision. ,Unsere Gebietsleiter stehen interessierten Autohausern mit Rat
und Tat zu Seite und sind bei der Frage behilflich, welche Form fur den jeweiligen Betrieb
die sinnvollste ist®, so Lockinger.

Die Vorteile der Versicherungsvermittiung im Autohaus auf einen Blick:

e zusatzliche Ertragsquellen

e erhdht die Kundenbindung

¢ automatische permanente Aktualisierung der Kundendaten: Informationen zu Ab-
und Ummeldungen, zu Adressanderungen aber auch im Schadenfall
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o der Verkauf von Kfz-Versicherungen hat wegen der Nahe zum Kernprodukt eine
hohe Akzeptanz beim Kunden und unterstreicht zusatzlich die Kompetenz des
Autohauses in allen Mobilitatsfragen

¢ die Kombination von Versicherungsvertrdgen mit Leasing- oder
Finanzierungsvertragen ermoglicht maflgeschneiderte Angebote und lange
Vertragsdauer

¢ hohere Kundentreue verbessert die Werkstattauslastung

Die fur das jeweilige Bundesland zustandigen GARANTA Gebietsleiter findet man im
Internet unter www.garanta.at/ansprechpartner.html. Fiir Rickfragen stehen auch das
GARANTA Sales Team unter der Servicehotline 05 0448-9400 oder der zustandige
GARANTA Gebietsleiter gerne zur Verfugung.

Salzburg, 24. Mai 2017
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